
受講時間：各回50分/週×8回

受講形態：Online（Zoom）

教材：改訂版 究極のビジネス英語リスニング Vol. 1（アルク）

「第２章　初めての交渉　受注なるか？」

ソウタ鋼芸：アメリカからの大量発注を目指している東京郊外にある小さな鉄鋼製造会社

マディソン・オートモビル・パーツ：自動車部品を製造するアメリカの大企業

講座＃ テーマ ストーリー展開 学習語彙・表現例

1 視察団を空港で出迎える RMXスチールを視察するために、マディソン・オートモビル・パーツの一行が日本にやって来ます。 I’m afraid～／残念ながら～

ソウタ鋼芸は、製品の良さをうまくアピールして、受注へとこぎつけることができるのでしょうか？ be due to～／～する予定である

　 in particular／特に、とりわけ

2 ビジネス文化のギャップ 視察団を空港で出迎えたあと、その後の予定について擦り合わせをしますが、日本勢とアメリカ勢では make it ／都合をつける、何とか間に合う

ずいぶん思惑が違うようです。中野さんがカトリーナに話しかけ、ソウタ鋼芸のビジネスのやり方について no more than～／～しかない、わずか～

理解を求めます。 fall behind schedule／予定より遅れる

3 アメリカ人を観光で接待 マディソン一行は、まずはお互いのことを知り合おう、というソウタ鋼芸の要望を受け入れ、用意された be known for～／～で知られている

観光ツアーのプランに従うことにしました。バスに乗りながら、中野さんのガイドを聞きます。 pick up～／～を選ぶ

go over to～／～へ（わざわざ）行く

4 夕食会での歓迎スピーチ 新宿での買い物を楽しんだ後、一行は四谷の料亭に向かい、マディソンのスタッフを歓迎する establish／～を確立する、定着させる

夕食会の席につきます。夕食会の冒頭でソウタ鋼芸の社長が挨拶を述べ、乾杯の音頭を取ります。 quality／品質の良い、上質の

equipment／設備

5 ビジネスでタブーの話題 夕食会が続く中、両社の社員は少しずつ打ち解けてきました。外国の人と話すのが得意でない rely on～／～に依存する

ソウタ鋼芸の社員も、自社の製品を評価してくれたマディソンのスタッフに上機嫌で話し掛けます。 apart from～／～は別として、～はさておき

depend on～／～にかかっている

6 会議の冒頭でテーマを確認 ソウタ鋼芸のオフィスで、マディソンとソウタ鋼芸のチームが最初の打ち合わせを行います。 interest／～の興味を引く

打ち合わせの冒頭では、目標と、目標達成のためにクリアしなければならない問題が明確化されます。 range from～to・・・／～から・・・までの範囲を持つ

agree on～／～に合意する

7 ソウタ鋼芸の工場を案内 最初の打ち合わせでは、RMX発注についての結論はでませんでした。業務部長の吉田さんが、 up to～／最大～まで

ソウタ鋼芸の生産能力を直接目で確かめてもらおうと、マディソンの一行を工場の作業ラインに案内します。 advance／事前の

be serious about～／～に真剣に取り組んでる

8 実物や写真で性能を示す 吉田さんは、なかなか納得しないマディソンの一行を工場の技術展示ゾーンに連れていきます。そこには、 deserve／～に値する、～の価値がある

ソウタ鋼芸によるスチールのプロトタイプや製品サンプル、および製品の性質を示す様々な資料が feature／機能

展示されています。 considerable／かなりの、相当の

オンラインビジネス英語（基礎）講座 / Business English for Beginners

講座内容

ドラマ仕立てのストーリーを聞いてビジネス現場のリアルなやりとりを体験しながら聞き取り力と語彙力向上を

目指します。学んだ語彙・表現は、用法をしっかり理解し、仕事に役立つ英語表現の幅を広げます。

演習内容：ビジネス語彙・表現学習、会話の聞き取り、発話練習


